
의료전문인(HCP) AI 고객과 함께하는  
실전 영업 소통역량 강화 시뮬레이션

info@visionarydata.co.kr
미팅요청 및 서비스 문의



70%
기존 영업 교육의 한계

실전은 다릅니다
- 기존의 롤플레잉 교육은 시간과 비용이 많이 들고, 다양한 상황을 경험하기 어렵습니다.  
- 또한 실전 상황의 변동성이 커 교육 효과가 일정하지 않습니다. 
- 교육 후 2주 내, 70%의 내용을 잊습니다. (독일 심리학자 Hermann Ebbinghaus의 “망각곡선”) 
- 실전 경험의 부족은 MR의 자신감 하락과 영업 성과 정체로 이어집니다. 

해답은               입니다
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독일의 심리학자인 헤르만 에빙하우스(Hermann Ebbinghaus)의 망각곡선 이론에 의하면 사람은 학습한 지 10분이 지나면 내용을 잊어버리기 시작하고, 재교육을 통하여도 2주가 지나면 내용의 70% 이상, 1개월이 지나면 내용의 80%를 잊어버린다. 

AI가 생성하는 무한한 영업 상황 

 압박감 없는 안전한 환경에서  
 다양한 음성 스크립트를 생성해 
 실제 현장에서 HCP와 대면하듯  
 연습하세요



대화의 핵심을  
이끌어 내세요

를 통해
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가상

도우미

대면
역할극

비저너리데이터가 개발한, 화자 설정과 상황 변수를 완벽히 반영하여 스크립트를 생성하고  
현실감 있는 음성 제공으로 몰입도를 극대화하는 LLM 기반 엔진

# AI가 가상의 의료전문인(HCP) 고객이 되어 대화합니다.  

# 실제 영업 현장에서 마주치는 다양한 시나리오를 자동 생성합니다.  

# MR은 언제 어디서든 스마트폰이나 PC로 실전 영업 대화를 연습할 수 있습니다. 

특허출원중

REALISTIC 
INTERACTIVE 
SIMULATION 
ENGINERISE

             는 특허출원중인 비저너리데이터의 「RISE」 (Realistic Interactive 
Simulation Engine) 기술을 기반으로, 실제와 같은 몰입도 높은 음성 시뮬레이션
을 제공해 제약 영업사원이 의료 전문가와의 대면 상황을 연습할 수 있도록 돕는  
AI 교육 솔루션입니다.

따라하세요 VERA - "새 프로젝트 만들기"

https://youtube.com/shorts/WQP_H8Py3OY?feature=share


자동 생성된 스크립트 Mockup Screenshot
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템플릿을 활용한 

간단한 입력
자동생성된 스크립트  

검토 및 수정
시뮬레이션 음성 자동생성, 끝! 

스크립트를 보며 연습 시작 →
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상황별 템플릿을 활용한 간단한 입력과정을 거치기만 하면  
약물에 대한 깊이있는 정보와 최신의 트렌드를 바탕으로 스크립트를 자동으로 구성해준 후,  
최대 5분 분량의 실감나는 시뮬레이션 음성이 자동 생성됩니다.

자동 생성 프로세스



무작정 따라하기 Tutorial

의약품 허가심사자료나 제품 브로셔를 업로드하면  
더욱 정교한 스크립트가 제공됩니다.

1. “프로젝트명” 입력 2. “제품 정보” 입력 3.“상황 정보 입력” _ 끝.
     초간단 입력 팁: 「상황별 템플릿」을 활용해 보세요. 
다양한 카테고리별 템플릿을 활용해 쉽고, 빠르고, 효율적인 정보입력이 가능합니다.
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처방 전환

상황별 템플릿

영업 목표별

신규 개척

초면 의사 첫 인사 및 관계 형성

신규 병원 초기 진입 전략

경쟁사 독점 거래처 공략

제품 런칭

• 관계: 안면은 있으나 거래 없음 (인사만 하는 사이) 
• 의사 상태: A사 제품에 만족 중, 바꿀 이유 못 느낌 
• 제품 인지도: 우리 제품 존재는 알지만 관심 없음 
• 목표: 경쟁사 제품 불만/한계점 발견, 작은 틈새 찾기 
• 시간: 3-5분 
• 지원 사항: 경쟁사 대비 차별점 1-page 자료 
• 예상 장애물: “지금 쓰는 거 만족해요”, “굳이 바꿀 필요

적용하기

추천을 통한 소개 방문

❸

⚡️

❶ ❷



더욱 정교하고 구체적인 시뮬레이션 상황 설정을 위해, 상황 정보 입력단계에서 「상황별 템플릿」을 제공합니다. 
다양한 카테고리별 템플릿을 활용해 쉽고, 빠르고, 효율적인 정보입력을 도와드립니다. 상황별 템플릿 제공
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❶ 신규 개척 (New Biz Development)
[신규-
[신규-
[신규-
[신규-

❷ 제품 런칭 (Product Launch)
[런칭-
[런칭-
[런칭-
[런칭-

❸ 처방 전환 (Switch & Conversion)
[전환-
[전환-
[전환-
[전환-

❹ 처방 증대 (Prescription Growth)

[증대-
[증대-
[증대-
[증대-

❺ 관계 강화 (Relationship Building)
[관계--
[관계-
[관계-
[관계-

❻ 위기 관리 (Crisis Management)
[위기-
[위기-
[위기-
[위기-

❶ 신입 (0-1년차) - Foundation

[신입-
[신입-
[신입-
[신입-

❷ 주니어 (2-3년차) - Development

[주니어-
[주니어-
[주니어-
[주니어-

❸ 시니어 (4-7년차) - Mastery
[시니어-
[시니어-
[시니어-
[시니어-

❶ 시간대별 (Time-Based)

[시간-
[시간-
[시간-
[시간-
[시간-

❷ 장소별 (Place-Based)

[장소-
[장소-
[장소-
[장소-
[장소-

❸ 특별 상황별 (Occasion-Based)
[상황-
[상황-
[상황-
[상황-
[상황-

[의사-
[의사-
[의사-
[의사-
[의사-

❶ 성향별

❷ 진료 환경별

[환경-
[환경-
[환경-
[환경-

❶ 스킬 훈련용

[훈련-
[훈련-
[훈련-
[훈련-

❷ 실전 시뮬레이션

[실전-
[실전-
[실전-
[실전-

❶ 치료 영역별

[제품-
[제품-
[제품-
[제품-

❷ 가격대별

[가격-
[가격-
[가격-

❹ 베테랑 (8년차+) - Strategic

[베테랑-
[베테랑-
[베테랑-
[베테랑- 상황 정보

상황 설정

예:-

대한 회의적인 태도를 보입니다.

상황별 템플릿

상황별 템플릿

영업 목표별

영업사원 경력별

TPO 상황별

의사 유형별

학습 시나리오별

제품 특성별

예시 

상황별 템플릿을 활용한  
쉽고, 빠르고, 효율적인 상황 정보 입력

처방 전환

상황별 템플릿

영업 목표별

신규 개척

초면 의사 첫 인사 및 관계 형성

신규 병원 초기 진입 전략

경쟁사 독점 거래처 공략

제품 런칭

• 관계: 안면은 있으나 거래 없음 (인사만 하는 사이) 
• 의사 상태: A사 제품에 만족 중, 바꿀 이유 못 느낌 
• 제품 인지도: 우리 제품 존재는 알지만 관심 없음 
• 목표: 경쟁사 제품 불만/한계점 발견, 작은 틈새 찾기 
• 시간: 3-5분 
• 지원 사항: 경쟁사 대비 차별점 1-page 자료 
• 예상 장애물: “지금 쓰는 거 만족해요”, “굳이 바꿀 필요

적용하기

추천을 통한 소개 방문

영업 목표별🎯 영업사원 경력별👔 TPO 상황별⏰ 의사 유형별👨‍⚕ 학습 시나리오별📚 제품 특성별💊



관리자 리포트 분석

팀 단위 이용현황 추적 및  
맞춤 코칭

신제품 출시 특화

경쟁 약물 대비 차별성 강조 및  
예상되는 고객 질문 완벽 대응  

시뮬레이션

경력 MR 역량 강화

복잡한 임상 데이터 설명 및  
설득력 향상

신입 MR 온보딩

핵심 제품 메시지 숙달 및  
HCP와의 초기 신뢰(Rapport) 형성  

집중 교육
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스크립트 예시



핵심 기능

도입 효과
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실전 경험 극대화로 
다양한 고객 상황의 반복 경험
을 통해 자신있게 핵심 메시지
를 전달할 수 있음

교육 효율성 향상

인력 온보딩 속도 향상:  
신제품 및 복잡한 임상 데이터 
교육시간을 획기적으로 단축
하고 학습효과 극대화 가능

자신감 향상

영업 PTSD 극복! 
어떤 유형의 고객을 만나도 
자신있는 응대 가능

객관적 데이터 확보

교육 품질 표준화 및  
데이터 기반 성과 관리

제품, 질환, HCP 성향(우호적, 비판적 등)에 맞춰 맞춤형 대화 스크립트 자동 생성

매번 새로운 연습 가능: 다양한 고객 페르소나 기반 시나리오 생성 가능

맞춤형 교육 과정 구성: 영업사원의 수준에 맞춰 제품별로 회사 공식 스크립트 배포 가능

영업 역량 강화
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귀사의 영업팀에 
가장 혁신적인 AI 디테일링 코치를 

선물하십시오


